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moving minds

Sie haben den Kopf voller Ideen? Dann sind Sie bei uns richtig!

Die Nemetschek Gruppe ist mit 1.100 Mitarbeitern der europaische Marktflihrer im Bereich
Informationstechnologie fiir das Planen, Bauen und Nutzen von Gebauden und Immobilien. Unsere
Softwarelésungen sind in mehr als 142 Landern im Einsatz.

Nemetschek Crem Solutions GmbH & Co. KG mit Sitz in Ratingen ist einer der fihrenden Anbieter
innovativer Software und Services fir die Immobilienwirtschaft.

Wir bauen am Standort Ratingen unser Sales-Team aus und suchen fur unser Top-Produkt iX-Haus
eine/n

Sales-Manager/in ERP-Software (kaufm. Immobilienmanagement)

Zu lhren Aufgaben gehdéren:
e Betreuung und Aufbau unserer Topkunden (Banken, Versicherungen, Assetmanager)
e Vorbereitung und Erstellung von Prasentationen sowie deren Durchfliihrung
e Umsatz- und Ergebnisverantwortung fir ein definiertes Kundensegment
e Fdhrungsverantwortung

lhr Profil:
e Hochschulabschluss
Kenntnisse im immobilienwirtschaftlichen Umfeld
Erfahrung im Rechnungswesen
Hohe IT-Affinitat
Erfahrung im Software / IT-Vertrieb
Ausgepragte Kundenorientierung und Kommunikationsfahigkeit
iX-Haus-Kenntnisse von Vorteil
Hohes MaB an Flexibilitat

Wir bieten:

e Top Entwicklungsperspektiven

e Leistungsgerechte Spitzenvergutung

e Mitarbeit bei einem européischen Marktfihrer innovativer Software und Services fiir die
Immobilienwirtschaft

e Entsprechende persdnliche und berufliche Weiterentwicklungsmaoglichkeiten

e Attraktives Arbeitsumfeld mit leistungsgerechter Entlohnung und Arbeitsmitteln auf neuestem
technischen Standard

e Dienstwagen

Als Teamplayer/-in verstehen Sie es, strukturiert zu arbeiten und zielorientiert Prioritdten zu setzen.
Ihre Arbeitsweise ist durch Engagement und Eigeninitiative gepréagt.

Bitte senden Sie Ihre vollstdndigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe des Eintrittstermins an
folgende Anschrift:

NEMETSCHEK Crem Solutions GmbH & Co. KG
z. Hd. Frau Beate Karl, KokkolastraBBe 2, 40882 Ratingen, bewerbung@crem.nemetschek.com



